S aidoforce - GIRASOLEZE:
S CiM JSME ZACINALI a rozvoj z.s.

* Nulova zkuSenost s aktivnim firemnim fundraisingem

* Neznalost spravné komunikace s darci o Naklad na vealizac kaw\?tmnev Neﬁmuﬁm’/yoa({jom od Prni vok kaw\{ym\é
» Touha vytvorit regionalni dlouhodobou a FUNGUJICI i} PN

kampaii pro podporu Domaciho hopsice Girasole 75 000 5 vinaru 250 000
co SE DI'KY FRIN POVEDLO : Uvazek Ffundraisera F}mmimfjardq ve ?57 Rocns 2‘.5@ v daliich. obdoboich,
+ Vytvofit pfibéh a plan kampan& S 0.125 36 000 500 000
« Vytvofit vizualni stranku kampané a podklady pro \ SN

fundraisera
« Otestovat naéasovani, zplisob komunikace i
Fe - ” . . w O
samotnou praci s darci na vzorku 200 vinaru
« Otestovat formy nabizené podpory ze strany darcti a
jeji mozné vyuziti

PRIDEJ SE NA NASI_
CESTE POMOCI DRUHYM

CO (zatim) NEVYSLO

« Zajistit interni kapacity pro kampan
« Vytvofit strategii vyuziti “nefinanénich” dart a
podpory

CO JSME SE NAUCILI

» Vytvorit fundraisingovou kampan

» Promyslet detaily, naéasovani uskali i proces
kampané

» Planovat kapacity, srovnavat priority

S KV@;'EM, ka()e %Eesv D>

CO NAS CEKA DAL

« SPUSTIT kampaini plo$né v regionu (leden 2023)
« Najit fundraisera a kapacity pro kamparn

« Vyuzit potencial regionu a darcu

« Oslovit nové darce a podporovatele

» Pecovat o stavajici darce

« Naplnit cile kampané (250.000 K¢ prvni rok)

Kny’i na, kap ¢ zemieS

STAN SE PARTNEREM
DOMACIHO HOSPICE GIRASOLE

GIRASOLE.CZ



